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ANJOS VENTILATION
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Nous sommes une société industrielle Française 
implantée en région lyonnaise sur presque 20 000 m2. 

Nous concevons et fabriquons des composants et 
systèmes de ventilation pour les bâtiments 
d’habitation et les locaux tertiaires.

Nous assurons une commercialisation de notre offre 
industrielle à travers le monde.

1968

Développement de la
première entrée d’air autoréglable

1984

Développement de la
bouche autoréglable

2018

Transformation digitale
avec la troisième génération,
Guillaume Barbarin
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ANJOS VENTILATION

VALEURS
Qualité et performance

- Innovations en continue
- Outils de production performant
- Contrôles permanents

Respect des normes

- Participation active dans les commissions de 
normalisation
- Implication dans les programmes de certifications
- Démarche de développement durable

Orientation clients

- Réactivité et flexibilité
- Respect et écoute
- Fidélisation et confiance
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SOLUTIONS
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Nous avons une véritable identité qui guide nos actions au 
quotidien et qui irrigue nos choix depuis maintenant plus de 
60 ans.
Nous sommes pleinement mobilisés pour tenir nos 
promesses auprès de nos clients et partie-prenantes.
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usines d’assemblage et de production

+20 000 m²

de locaux couverts

18

presses à injecter
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SITUATION
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L’analyse de base n’est pas liée à l’ERP mais à un audit du SI.

Cela à mis en évidence que le système d’information basé sur 

Dynamics NAV, en version intermédiaire BC V14, évolution 

de NAVISION devait être audité pour pouvoir évoluer en BC. 

Celui-ci est déployé par l’intégrateur historique.

Le constat du manque de digitalisation de la société est clair, 

et le Système d’information hétérogène est de mise.
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SITUATION
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Le seul flux utilisé sur NAV est celui du commerce :

- Saisie des bons de commande

- Transfert du document en atelier

- Génération du bon de livraison

- Facturation 

- Comptabilité

Le stock n’est pas géré sur l’ERP, 

ni le suivi de production, 

et aucune digitalisation n’est portée par l’ERP actuellement.



SITUATION DU SI
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Pour le commerce la solution Sales Force est utilisée et 

toujours active.

La gestion documentaire informatisée, quant à elle, est en 

cours de déploiement par Konika Minolta.

La société de conseil Aintranet accompagne la digitalisation 

de l’entreprise et confirme les besoins d’optimisation avec 

la nouvelle direction.
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LA CIBLE - DIGITALISATION

13

Les attentes concernent essentiellement un 

accompagnement moderne sur les nouvelles 

technologies de Dynamics, et une réelle 

digitalisation de l’entreprise et de ses processus.

Calliope a été missionné pour répondre à cet 

accompagnement, mais tout d’abord pour 

déployer l’ERP socle.

Calliope est sélectionné.

Power 
Apps

Power 
Automate

Power 
BI

EDI

Office
365

DEMAT



ERP CIBLE – TACHES ÉVOQUÉES

14

• BC 14 vers BC dernière version 

• Saas ou OnPremise

• Programmes d’accompagnement Microsoft

• Standardisation des développements = Calliopack adaptation standard Calliope

Migrer la licence

• Trouver les bons interlocuteurs

• Valider les étapes de mise en place du projet, lotir

• Confirmer les besoins 
Auditer les flux

• La Direction

• Les utilisateurs historiques 

• L’Ecosystème : fournisseurs, clients, partenaires impactés par les nouveaux processus 

Accompagner au 
changement
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LES PROCESSUS

Les ventes

Les stocks

Les achats

La production

La comptabilité

Les règlements

Le reporting

La direction

▪ Power BI

16



LES MOYENS UTILISÉS
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LES MOYENS UTILISÉS

L’écoute

La diplomatie

L’accompagnement

La relativisation

Le management pertinent 
▪ par l’exemple
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Le projet ANJOS : 1 cheffe de projet sénior centralisatrice

 Enveloppe de jours

 Méthodologie : itérative 

 Bénéficier d’abord du standard

Constat immédiat :

3 phases identifiées = full gestion / comptabilité standard en 1er

Poser les fondations

Problématiques

Perte de souplesse

Perte d’habitudes

Perte de temps à court terme

Le projet a amené :

Standardisation des processus

Suppression des cloisonnements

Remise en question de la stratégie du SI et des processus

Ouverture à des nouvelles méthodes de travail

Interconnexion des services => amélioration ressentie



LE CONSTAT SUR LE PROJET

L’écoute

La diplomatie

L’accompagnement

La relativisation

Le management pertinent 
▪ par l’exemple

19

Après quelques mois d’utilisation

- Achats en place

- Ventes en place

- Comptabilité 

- Règlements

- Power BI

Lot 2 et 3

- Production

- Stock 

- Dématérialisation @Invoicing

- GED

Conclusion

Adoption du standard bénéfique à toute l’entreprise



Retrouvez nos livres blancs et les 

documentations de nos solutions sur 

www.groupe-calliope.com

Merci pour votre écoute


