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PREVOST INDUSTRIES
Groupe industriel français

Basé en Nouvelle Aquitaine 

et spécialisé dans le second œuvre du bâtiment

Pôle PSI Pôle DEYA

Plaques de plâtre et
ossatures

Blocs portes techniques et
Solutions d’aménagement



LE GROUPE DEYA

1953

Création de 

la société 

EDAC

(profilage de l’acier)

1977

Implantation du siège

social à La Crèche

(79)

1991

Création de la société 

Roler. Acquisition des 

sociétés PAC & DAMAS

2004

Acquisition de la société 

BLOCFER

2008

Acquisition de 

la société 

KAZED

2011

Ouverture

à l’international

2014

Lancement de la ligne 

de produits 

Châssis à galandage

2018

Restructuration de l’offre autour 

de 2 marques :

• La marque DEYA (Edac, Pac Damas 

et Blocfer)

• La marque KAZED





NOS PRODUITS EN UN COUP D’OEIL







NOS CLIENTS

DEYA 

ENTREPRISES

DEYA 

DISTRIBUTION

DEYA INTERNATIONAL

1

2

3

Nos clients

Menuisiers

Entreprises Générales

Agenceurs

Négoces

Grande Distribution

…

En France

Et à l’International

Notre organisation 

commerciale



Un véritable projet d’entreprise sur le périmètre DEYA

Décliné en 2 projets majeurs (JAROD et JARVIS) avec pour objectifs stratégiques :

• Mise en place d’un Catalogue DEYA de produits sur mesure et standards

• Meilleure communication auprès de nos clients via nos offres 

• Création d’une base tarifaire unique

• Maîtrise des prix de vente et de revient, workflow de validation des remises

• Meilleure traçabilité des devis et commandes

• Gestion des données techniques et des process de fabrication

• Réduction des erreurs sur la configuration des produits et fiabilisation du process 

de traitement des commandes

• Meilleure gestion de nos stocks et encours

• Amélioration du taux de service



Les Objectifs

JAROD : Front office commercial

• Redéfinition de l’offre DEYA BP bois, Métal 

et HM (nouvelle architecture de l’offre)

• Catalogue multi-produits DEYA

• Création d’une matrice tarifaire complète sur 

les produits DEYA 

• Simplification des scenarii de vente, une 

approche commerciale et non pas 

technique

• Intégration de la solution CPQ à notre CRM

• Gestion des offres clients

JARVIS : Back office opérationnel

• Dans la continuité du projet JAROD prendre en 

charge la transformation du panier en commande 

via notre CRM et la solution CPQ PROS

• Générer la commande et les données techniques 

issues des configurations PROS dans Dynamics 

AX2009

• Déployer une solution MES et piloter les centres 

d’usinage à partir des configurations

• Déployer Dynamics AX2009 et une solution de 

gestion du transport



Processus 100% automatisé

CRM

[Client]

ERP

[Commande]

MES

[Production]

PIM

[Données produits]

CPQ

[Devis/ 

Configuration]



La Solution | Catalogue



La Solution | Aide au choix



La Solution | Configuration



La Solution | Données générées



Evolution du Commercial
Apporter toujours plus de valeur ajoutée au client

I N F O R M E

Produit

Conditions

Prix Exceptions

Saisie

commande

C O N S E I L L E

Expertise

métier

Vente de 

solution

Conseil

produit

Conseil 

process

Expertise



CLIENTS eCOMMERCECRM API+

Robust Product 

Catalogs

Product and Service 

Configuration

Performance

Quoting

Streamlined Sales 

Agreements

Sales Opportunity 

Insights

Omnichannel Price 

Management

Customer-Specific

Price Optimization

Real-Time 

Price Delivery

DATA DATA

Augmenter l’efficacité 

commerciale

Développer l’offre 

eCommerce

Gérer et exécuter des 

stratégies tarifaires

Azure Haute

Performance
SLA

Intelligence

Artificielle



CATALOGUE CONFIGURATION DEVIS ACCORD CADRE

OPPORTUNITY

INSIGHTSFor Sales

La plateforme PROS

pour les commerciaux … 
• Réponse rapide aux demandes

• Augmentation du panier moyen

• Suppression des erreurs

• Propositions personnalisées



ACCORD CADRE

GESTION 

TARIFAIRE
OPTIMISATION 

TARIFAIRE
PRIX TEMPS REELFor Pricers

• Développer, simuler et déployer des stratégies 

tarifaires omni-canales

• Eliminer les conflits tarifaires entre les canaux

• Identifier des actions concrètes augmentant la marge

• Collaborer avec les commerciaux

La plateforme PROS
pour les Pricing Managers



PROS positionné Leader
pour sa solution CPQ

Dans le rapport

Magic Quadrant™ 2021



PROS + MICROSOFT, partenaires depuis 2006

ISV Connect 

Premium Partner



PROS accompagne la transformation digitale de nombreux secteurs

Voyage 

& Tourisme
Technologie

Médical

& Santé

Chimie
& Energie

Industrie
AlimentaireServices B2B

Industrie
& Automobile



MERCI


